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1.- DIAGNOSTICO

Observemos |la economia
mexicana a traves del
tiempo y encontramos ciclos

economicos irregulares con
una alta correlacion en los
cambios de administracion y

la wvulnerabilidad de |a
economia con
acontecimientos externos

sistémicos y no sistémicos
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Resumen de las etapas de los ciclos economicos de Mexico de 1980 al 2009

Duracion ( meses)

Inicio

Terminacion

Recesion 17 Febrero de 1982 Junio de 1983
Recuperacion 21 Junio de 1983 Febrero de 1985
Expansion 8 Febrero de 1985 Septiembre de 1985
Recesion 15 Septiembre de 1985 |Noviembre de 1986
Recuperacion 22 Noviembre de 1986 |Agosto de 1988
Expansion 51 Agosto de 1988 Octubre de 1992
Recesion 14 Octubre de 1992 Noviembre de 1993
Recuperacion 13 Noviembre de 1992 |[Noviembre de 1994
Recesion 12 Noviembre de 1994 |Febrero de 1995
Construccion 9 Febrero de 1995 Octubre de 1995
Recuperacion 22 Octubre de 1995 Julio de 1997
Expansion 40 Julio de 1997 Octubre del 2000
Recesion 36 Octubre del 2000 Septiembre del 2003
Recuperacion 47 Septiembre del 2003 |Julio de 2007
Expansion i Julio de 2007 Enero del 2008
Recesion 17 Enero del 2008 Mayo del 2009
Construccion 1 Mayo del 2009 Mayo del 2009
Recuperacion 17 Mayo del 2009 Diciembre de 2010

lente: https:/fwww_inegi_.ore. my/rdefrde 03/imapenes/RDED302 tab0l gif

1.- DIAGNOSTICO

El comportamiento del
PIB de I|a grafica

anterior se puede

resumir utilizando las

etapas de los ciclos
economicos definidos
por |INEGI para el
periodo 1980 — 2009.

Ver estudio Identificacion de los ciclos
economicos en Meéxico: 30 afios de evidencia -
REALIDAD, DATOS Y  ESPACIO REVISTA
INTERNACIONAL DE ESTADISTICA Y GEOGRAFIA

Autor: Jonathan Heath




Caracteristicas de los ciclos econdmicos Meéxico de 1980 al 2009

Mumero de
meses
Veces Promedio Minimo Maximo
Recesion 6 18.5 12 36
Construccion 2 4.5 1 9
Recuperacion 5 25 13 47
Expansion 4 26.5 8 51
Fase Ascendente 5 45.4 13 72
Recesiones 1995 vs. 2008/2009
1995 | 2009
FIB -6.2 -6.6
Consumo Privado -9.5 -6.1
Exportaciones 30.6 -21.2
Inflacién 52 3.6
Ventas a!menudeu 19.3 5
{promedio)
Produccién Industrial
{promedio) i 2
Produccién Industrial
{fin de periodo) e LD
Empleo formal
permanente -5.4 -3.4
{promedio)
Tecnologia de
Informacién y -48 -15
Comunicaciones
Venta Interna de 1.4 26.2

Automoviles

1.- DIAGNOSTICO

Con mas de 6 recesiones
desde 1980 vy la que
estamos viviendo nos

preguntamos que empresa

(de  cualquier tamano)
puede tener planeacion de
largo plazo y que empleado
(publico o privado) puede
tener un proyecto de vida
que le de certeza de dejar
un patrimonio estable para
su vejez (ahorro) y sus
futuras generaciones.




Recesiones y expansiones: comparativo internacional

Incremento en produccién

26.9 245
(%)
Duracién promedio (afios) 6.9 59
Proporcion respecto al ciclo 86.6 86.6

(%)

Disminucién en producto o5 1.8 B k7,
(%)

Duracién promedio (%) 1.5 0.9 1.6
I(D';;;poruﬁn respecto alciclo 13.4 13.2 30.2

16.6

3.6

69.8

snte: hitps://www.inegi_.org. mx/rde/2011/05/07/el-ciclo-economico-en-mexico-caracteristicas-y-perspectivas/

1.- DIAGNOSTICO

Es cierto que Meéxico no ha sido
el unico pais que ha vivido
recesiones, pero el grafico
demuestra claramente que no

ha sido tan eficiente para
afrontarlas como lo demuestra
los periodos tan largos de
recesion y tampoco ha
demostrado administrar |a
riqueza en tiempos tan cortos
de expansion

ver estudio El ciclo economico en Mexico:
caracteristicas y perspectivas

Autor: Arturo Anton Sarabia




EL VERDADERO MOTOR DE LA ECONOMIA LAS MIPYMES

Conforme a datos estadisticos economicos del INEGI el 99.8 % son MIPYMES vy estas
generan el 52% del PIB y el 72 % del empleo, el 95,2 % son microempresas, el 4,3 % son
pequefas y el 0,3 % son medianas (solamente el 0,2 % son grandes firmas).

En cuanto al personal ocupado, las mujeres representan el 42,5% de la fuerza laboral y
los hombres el 57,5%. Las microempresas emplean al 45,6% de todos los trabajadores,
las pequefias al 23,8%, las medianas al 9,1% vy las grandes al 21,5%, esto se debe a que,
a pesar de que son pocas las companias de gran tamafio, ocupan mas de 10,000
empleos, en relacion al giro empresarial, las firmas gue residen en nuestro pais agrupan
sobre todo en el sector de los servicios (47,1%), comercio (26%), manufacturas (18%) y
otros (8,9%).

Ventajas.- Se les considera verdaderos creadores de cadenas de valor de la produccion
nacional y global, las Micro son altamente consumidoras, mientras que las Pymes
importan y exportan; y todas ellas juegan un papel importante en la recuperacion
rapida de la economia de cualguier pais del mundo, contraresta pacificamente los
numerosos problemas sociales como son el desemplen y la delincuencia organizada,
responden a las demandas concretas de los consumidores, que son capaces de crear
bienes, productos y servicios de primera mano.

Desventajas.- Su organizacion es fundamentalmente familiar y de baja nivel educativo,
no dominan el sector de la actividad en la que operan, trabajan con recursos propios y
casi no acceden o no acceden al financiamiento publico (banca de desarrollo) y privado
(banca comercial) por no ser una actividad prioritaria para el Gobierno Federal o por no
ser atractivo y tan rentable como otras actividades de altas tasas (como la tarjeta de
crédito, consumo, etc).

Su estabilidad es muy fragil y un DESACIERTO ECONOMICO o RIESGO SISTEMICO o una
MALA INVERSION, las puede llevar a la quiebra o el fracaso rapidamente y esto mas
cuando la mayoria actua, crece e invierte por el puro mero instinto del negocio y no
como parte de una planificacion.

1.- DIAGNOSTICO

Las MIPYMES son el 99.8% de
las unidades econdmicas del
pais, generan el 52% del PIB y

el 72% del empleo, motor
fundamental de la economia,

porque los diferentes
gobiernos no le han dado Ia
Importancia 2 iImpulso
adecuado con una verdadera
POLITICA ECONOMICA E
INDUSTRIAL para impulsar y
aprovechar plenamente el
mercado interno y los tratados
Internacionales.




DESACELERACION DE LA ECONOMIA DE LAS MIPYMES

MIPYMES se han visto afectadas particularmente porque financian desde las crisis de los 807s, la
mayor parte del PIB en Mexico, llegando a contribuir casi con el 70% a la fecha (si consideramos gue
el sistema financiero mexicano contribuye aproximadamente con un tercio del financiamiento del
PIB) y retrasa la velocidad de produccion por la forma de pago.

Lo anterior lo podemos observar claramente, en dos aspectos:

A) Sector Publico.- Cuando el sector publico los contrata {si es que lo logran) en las licitaciones, sin
anticipos o les pide como requisitos fianzas o garantias para realizar las obras (estableciendo
penalizaciones por incumplimiento), les paga los avances a los 30, 60, 90 o 180 dias; cuando les
paga; y si hay cambio de administracion Federal o local de una oposicion ganadora, les desconoce el
adeudo (por considerarlos parte de la administracion anterior y corruptos) o retrasa su pago hasta 2
afios forzando una negociacion de descuento de hasta 50% si bien les va. Ademas, las licitaciones
consolidadas si bien pueden ser un “ahorro” para el sector publico central, provoca que las MIPYMES
locales no tengan la posibilidad de participar por los grandes volimenes y provoca su no inclusion.

B) Sector Privado.- Las MIPYMES tienen que pagar a sus proveedores (nacionales o internacionales)
en una sola exhibicion o maximo 90 dias “sin intereses” con un aumento en los precios de los
suministros por la espera de pago; mientras que los productos gue entregan a sus clientes reciben el
pago hasta 180 dias (por ejemplo, tiendas comerciales o departamentales), absorbiendo el costo de
aumento de precios o por el financiamiento si es que lo consiguen, o ambos.

El retraso de los pagos en ambos sectores, provocan gue la economia de las MIPYMES, sea
sumamente expuesta a falta de liguidez y no sean facilmente sujetos de credito por parte de la
banca (de desarrollo y comercial) y tener mal historial crediticio cuando no les pagan a tiempo.
Razon por la cual, vemos comUnmente gue se crean nuevas empresas, ya sea para simular
licitaciones o bien las crean con sus parientes o trabajadores para acceder a nuevos contratos o abrir
lineas de crédito.

Ante tal situacion, si las MIPYMES son el principal motor de la economia, entonces hemos
encontrado la razén fundamental por la cual la economia del pais no crece o no tiene el impulso
necesario para crecer a los niveles que necesita el pais para absorber la fuerza actual disponible y de
las nuevas generaciones, gue es LA FALTA DE UNA POLITICA ECONOMICA E INDUSTRIAL DE CORTO,
MEDIANO Y LARGO PLAZQ, que haga gque las MIPYMES estén preparadas para aprovechar las
oportunidades de mercado interno vy los tratados internacionales (casi 50 tratados).

1.- DIAGNOSTICO

Si las MIPYMES son el principal
motor de la economia porgue
no ha habido en diferentes
administraciones federales

desde 1980 ( o desde 1960)
una Secretaria de Estado
(Secretaria MIPYME) que las
atienda particularmente
(desarrollando Politica
Economica  Empresarial —

agropecuaria, Industrial,
comercial y de servicios -) vy
coordine a toda la banca de
desarrollo como cabeza de
sector.
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1.- DIAGNOSTICO

las dos fuentes de
financiamiento mas
utilizadas por las empresas
son los proveedores y la
banca comercial. En el
cuarto trimestre de 2019, la
proporcion de empresas del
pais que utilizo
financiamiento de
proveedores fue de 76%,
mientras que la banca
comercial fue de 34% .




FINANCIAMIENTO A LAS EMPRESAS PRIVADAS
1.- DIAGNOSTICO

Crecimiento del financiamiento total a las empresas privadas La ta Sa de crec | m ie r‘]to del
no financieras v/

Variacion real anual en por ciento f| nanciamiento tOtal al

sector de  empresas
privadas no financieras
del pais, tuvo un

| ..“...; ' ' b i ' descenso durante e
S erno ’
i tercer trimestre del 2019

-mzmu 2011 2012 2013 2014 201S 2016 2017 2018 2019 respecto al 2018.

Cifras a septiembre de 2019

Fuentes: Banco de México, BMV y SHCP




INFORMALIDADO AUTOEMPLEO

No podemos cuantificar su peso especifico en la economia, digan lo que digan, ni saber su volumen, ya que
no tenemos cifras economicas, pero si es conveniente conocer y reconocer sus necesidades economicas vy
tratar de resolver su situacion. En esta poblacion trabajadora informal habria que distinguir entre:

a) Los estrictamente asalariados, los trabajadores no remunerados (por lo comun, parte de la familia) y los de
percepciones no salariales. Estos pueden ser de planta, por tiempo y obra determinados, discontinuos,
ocasionales, subcontratados o por comision.

b) Los autoempleados y pequenos propietarios que trabajan (80% de los taxistas o la mayoria de los
vendedores ambulantes, lo son).

Habria que aclarar que en el plano internacional hay un buen camino recorrido en este proceso de
ampliacion del derecho laboral hacia los no asalariados v a las zonas obscuras de las relaciones laborales. En
America Latina, de manera especifica en Chile, Peru, Brasil, Panama, Colombia, Venezuela, Ecuador y
Uruguay, se ha ampliado el concepto de sindicato hacia estos sectores y el de cuasipatron esta en la
legislacion paraguaya. Cambios en este sentido pueden encontrarse en Alemania, Espana y otros paises
europeos.

En Mexico un avance lo constituyo el Reglamento para el Trabajo no Asalariade del DF, primero porque la
problematica de estos trabajadores la remite a una instancia laboral (la Direccion General de Trabajo vy
Prevision Social) vy no de otra indole: segundo, porque define al trabajador no asalariado como aguella
persona fisica que presta a otra un servicio personal de forma ocasional (aungque se queda corta, porque
tambien se pueden producir bienes y no siempre son relaciones eventuales, por lo que deberia valer tambien
para una mas permanente) y no toma en cuenta que 30% de los trabajadores en el sector pueden ser
asalariados de los primeros. Ademas, el Reglamento esta demasiado centrado en la venta ambulante vy
servicios en espacios publicos, dejando fuera a los que se prestan en espacios exclusivos para el cliente.

Una lista de atraccion para su registro (aungue incompleta) que proviene de estas experiencias en otros
paises en cuanto a derechos de los no asalariados v de sus asalariados (cuando sea el caso) en el sector
informal seria:

La capacitacion, reduccion de costos de registro y simplificacion de tramites para estas unidades, reduccion
de impuestos, simplificacion en derechos de propiedad, reduccion en los costos de los contratos, extension
de la seguridad social en cuanto a seguro medico, por accidentes de trabajo, por desempleo, vivienda o
maternidad, créditos, regulacion de las empresas familiares en cuanto a jornadas, dias de descanso, trabajo
nocturno e infantil.

Fuente: https://www_inegi_org_mx/rde/2011/05/07/el-ciclo-economico-en-mexico-caracteristicas-y-perspectivas/

1.- DIAGNOSTICO

La informalidad o autoempleo es un
canal de distribuciéon econémico vy
altamente consumidor de los
productos vy servicios de Ias

MIPYMES, no reconocerlos seria un
grave error, por lo que es necesario
motivar e incentivar su registro con
beneficios directos (fiscales,
financieros y de proteccion social) .
Prohibiéndoles definitivamente
actividades ilicitas  (incluyendo
pirateria).

Ver estudio Problemas conceptuales, relaciones de

trabajo y derechos laborales de los trabajadores
informales

Autor: Enrique Garza Toledo




PROBLEMATICA ESTRUCTURAL

Al no tener un diagnodstico de los problemas estructurales que hemos vivido a
través de décadas y administraciones pasadas y actuales, no podemos identificar,
medir y contrarrestar las recesiones y menos aprender de los errores recurrentes
que hemos vivido en los diferentes ciclos econdmicos que el pais y su poblacion
han sufrido desde 1980 a la fecha y menos tomar decisiones de corto, mediano y
largo plazo. Por tal motivo, podemos identificar los siguientes aspectos
estructurales como sigue:

1.- Como evidencia de los ciclos economicos del pais desde 1980 antes
expuestos, los gobiernos federales en cada administracion estan mas
preocupados por Planes Sexenales de su administracion y poner su sello distintivo
con acciones y obras dentro de su gestidn, sin que este tipo de Planes represente
soluciones de largo plazo y menos considerarlos como Un Modelo Econémico, va
que de ninguna manera no lo son.

2.- También reconocemos, que el Poder Legislativo {ambas camaras) no se
involucra en Planes de largo plazo y estan mas preocupados por los presupuestos
anuales que tener una Comision de Planeacion Econtmica conjunta para que
ELABORE UN MODELO ECONOMICO PARA BIEN DE TODOS y EL PLAN DE LARGO
PLAZO PARA LOS SIGUIENTES 30 ANOS, que visualice a donde queremos estar en
el 2050.

3.- En base al punto anterior, los planes econdmicos de desarrollo sexenales
podrian tener la orientacion adecuado de largo plazo hacia donde deben caminar
la economia con estabilidad, crecimiento y expansion, tanto hacia dentro y hacia
afuera, para que los inversionistas y poblacion econédmicamente activa ( y la no
registrada o informal) pueda tener confianza, sin importar los cambios sexenales.

J - PROBLEMATICA
ESTRUCTURAL

1.- Planes de 6 anos no son
suficientes

2.- El poder legislativo no se

involucra en los Planes de
Desarrollo y menos en
disenar el Modelo
Economico que requiere el
pais

3.- No hay Planeacion de
Largo Plazo (30 anos) que
oriente en cada sexenio su
responsabilidad que le toca
en su periodo




PROBLEMATICA ESTRUCTURAL

4.- Ningun Plan o Programa de Gobierno puede estar completo si
no identifica y da la debida importancia a la (los) principal(es)
motor(es) de la economia como lo son las MIPYMES y se
reorganiza para tener secretarias de estado para su debida
atencion (incluyendo a los autoempleados).

5.- Finalmente y no menos importante, combatir la pobreza y
marginalidad debe ser un reto de todos, con responsabilidades
claras del papel que deben jugar todos los actores de la sociedad,
ya que las recesiones ( se cual sea su naturaleza) y corrupcion
han provocado su incremento.

6.- No utilicemos a las MIPYMES como fuente de financiamiento
y cambiemos la forma de pago a los proveedores MIPYME tanto
del sector publico (con anticipos, reconocer la deuda y pagarla)
como privado (pagos a no mas de 30 dias), siendo indispensable
pagar por ambos sectores las deudas contraidas del pasado vy
presente para proporcionar la liquidez que requiere la MIPYME
para reactivarse de inmediato.

J - PROBLEMATICA
ESTRUCTURAL

4 .- Los Planes de cada sexenio
no toman en cuenta a los
motores fundamentales como
las MIPYMES

5.- Combatir la pobreza
teniendo recesiones, es una
batalla perdida.

6.- Pagar a las MIPYMES Ilas
deudas contraidas de
iInmediato y no utilizarlas como
fuente de financiamiento por
parte del sector publico vy
privado




ACUERDO NACIONAL

Si no hay UNIDAD de todos los sectores de la
economia, no podremos evitar la profundidad
de la Recesidon estimada (con base a crisis
anteriores):

No hay Acuerdo.- A 36 meses 0 mas, a costo de
muchasvidasy una Recesionde -10% de PIB.

Si hay Acuerdo.- Entre 12 meses como minimo,
pero salvando vidas y una Recesion de -4% de
PIB.

3.- MEDIDAS DE
RECUPERACION 2020

"ACUERDO NACIONAL"
SI NO HAY DISPOSICION,

LA PROFUNIDAD DE LA
RECESION PUEDE SER DE
36 MESES O PODEMOS
DISMINUIRLA A 12 MESES
SI TODOS NOS PONEMOS
DE ACUERDO.




FIRMANTES DELACUERDO NACIONAL

3.- MEDIDAS DE
RECUPERACION 2020

"ACUERDO NACIONAL"
SI NO HAY DISPOSICION,

LA PROFUNIDAD DE LA
RECESION PUEDE SER DE
36 MESES O PODEMOS
DISMINUIRLA A 12 MESES
SI TODOS NOS PONEMOS
DE ACUERDO.




TICA

GOBIERND FEDERAL, ESTATAL Y MUMNICIPAL

DMICA

El endeudamiento en un contexto macroecondmico dificil e incierto requeriré del apoyo flexible por parte de
organismos financieros multilaterales, los cuales deben reconsiderar sus politicas de préstamos
concesionales y graduacidn. Politicas de préstamos a bajo interés y postergacion del servicio de deudas

1 Reorganizar presupuestos para canalizar recursos a medidas urgentes de corto plazo
| Pagar en una sola exhibicion de inmediato las deudas conocidas v no reconocidas del Gobierno Federal
€ (incluyendo paraestatales) a las MIPYMES y no utilizarlas como fuente de Fondeo
La reorganizacién presupuestaria probablemente sera insuficiente para financiar estas medidas. Por lo que
3 se tendrs que recurrir, en caso de existir, a medios de ahorros como fondos soberanos v/o al
endeudamiento.
4 Controlar |a pandemia y proteger la salud de |a poblacidn garantizando |os recursos que requiera el sector
salud
Fortalecer sistemas de proteccion social que atienden a los sectores mas vulnerables y de estratos medios a
5 través de transferencias directas, seguros de desempleo, beneficios a subempleados y trabajadores por
cuenta propia
Preservar a la capacidad productiva y crear las condiciones para la reactivacidn de la actividad econémica a
Iﬁ través de mecanismos de liquidez para las empresas, en particular |as pymes.
7 Aumentar la demanda de productos MIPYMES
IB El mayor gasto fiscal debe ir acompanado de mayor financiamiento externo.
g Préstamos para empresas afectadas por COVID-19
Mo consolidar compras de productos no especializados y dejar que los MIPYMES suministren productos de
IlD salud por Estado y Municipio pero el pago debe ser contra entrega.
11 Apoyo financiero para trabajadores independientes / despedidos
|12 Licencia familiar / médica pagada
13 Regulaciones de precios y especulacion de productos criticos
|4 Subsidios para atencidn domiciliaria
Apoyo para aquellos sin licencia por enfermedad remunerada / seguro de empleo beneficios por enfermedad
IlS Se debe considerar |a proteccidn hipotecaria para proteger el acceso de las personas a vivienda y refugio
|6 Introduccién de un ingreso bésico universal de emergencia.
| Apoyo para quienes no tienen licencia por enfermedad remunerada / seguro de empleo beneficios por
iz enfermedad
[3 |Garantizar acceso a banda ancha y herramientas digitales, en particular a los mas vulnerables

3.- MEDIDAS DE
RECUPERACION 2020

“TODOS PONEN”

LAS MEDIDAS QUE SE

REQUIEREN DEBEN SER
INMEDIATAS,
INCLUYENTES Y  PARA
BENEFICIO DE TODOS EN
2020.




TICA

GOBIERNO FEDERAL, ESTATAL Y MUNICIPAL

Monitoreo enfocado a servicios de apoyo y respuesta para personas mayores

Atencion a la entrega continua de servicios de Seguridad Social Responsable. Por ejemplo, algunos paises

0 han tomado medidas para permitir que las mujeres accedan a los anticonceptivos sin receta durante la
crisis.
Presupuesto para servicios especiales para prevenir y responder a la violencia de género, como lineas
1 directas especiales,
unidades policiales y nuevos protocolos para refugios.
Apoyo a las organizaciones de mujeres en primera linea y asegurar el liderazgo y la participacion de las
IE mujeres en los planes de respuesta a corto y largo plazo
.3 Garantizar continuidad de la ensefianza, en particular a los méas vulnerables
Desarrollar seminarios web para funcionarios del ministerio de educacion y otras partes interesadas para
4 compartir informacidn sobre los esfuerzos de los paises para mantener la provision de educacidn inclusiva
en diferentes contextos.
Utilizar lineas de fondea a tasa cero de banco mundial ¥ FMI para financiar a las MIPYMES a tasas menores
:5 a 5%
6 Estrategia de Turismo
7 Reanudar obras de construccién
| Mo cobrar casetas ni transporte piblico hasta septiembre
CARIA Reduccion de |la tasa de interés de referencia en al menos 300 puntos base / tasa de interés referencial
| (menores a 5%)
8 Estabilidad en los tipos de cambio.
CAL  |Control de la Inflacién
| Exencién temporal de pagos de impuestos para las empresas MIPYMES
5 Pagos de cotizaciones sociales de empresas pospuestas / canceladas (especialmente PYME y empresas
familiares)
1 Impulso a inversion depreciando aceleradamente compra de maquinaria ¥y equipo
2 Subsidio desempleo
3 Monitoreo enfocado a servicios de apoyo y respuesta para personas mayores
A- Suspensidn de pagos de alquiler / facturas de servicios plblicos / IVA
:5 Aplazamiento de impuestos / contribuciones sociales / pagos de préstamos
b Mo cobrar casetas, transporte pablico y pago de tenencias.

AR A



SECTOR PRIVADO

Pagar en una sola exhibicidon de inmediato |as deudas a las MIPYMES y no utilizarlas como fuente

! de Fondeo

2 Asistirlas para mantener el flujo de insumos esenciales, productos finales y servicios.

; Crédito sin intereses a las empresas para pagar salarios, con subsidio del Gobierno Federal y sin
comisiones

4 Aplazamientos de pago de préstamos a cualquiera que lo solicite, sin requisitos

g Mantener la solvencia y el funcionamiento adecuado del sistema bancario: garantizar que los
bancos comerciales tengan los niveles adecuados de liquidez

6 Los bancos comerciales deben poder posponer los pagos de la deuda de empresas y hogares

, Acuerdo para reducir las tarifas y el costo del envio de remesas por debajo del 3% o al 0% en los
proximos seis meses
Los bancos comerciales deben posponer los pagos de |a deuda, losintereses y otros cargosy
evitar, sobre todo, imponer sanciones alos clientes, Ademas, deben poder reprogramar y
reestructurar las deudas. Los bancos también podrian reducir los costos de sus servicios (por

2 ejemplo, comisiones), Finalmente, los bancos deberian establecer nuevas lineas de crédito de
emergencia, El sistema financiero mexicano tiene los recursosy 1a liquidez para hacer esto,
considerando el respaldo de |la banca de desarrollo
Convocar a una coalicién de empresas para apoyar a los paises a ofrecer aprendizaje remoto

9 inclusivo, alineado con los planes de estudio nacionales, como respuesta al cierre de escuelasy
universidades.
Ademas, podrian ser necesarias medidas extraordinarias de coordinacion entre los ministerios

10 de hacienda y bancos centrales para financiar y apoyar flujos de liquidez que losgobiermnos

| deberan proveer a los hogares y sectores productivos
_11 No cobrar casetas hasta septiembre
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3.- MEDIDAS DE
RECUPERACION 2020

“TODOS PONEN”
LAS MEDIDAS QUE SE

REQUIEREN DEBEN SER
INMEDIATAS,
INCLUYENTES Y  PARA
BENEFICIO DE TODOS EN
2020.




SECTOR SALUD

Elevar el salario al doble del personal que atiende directamente a casos de COVID - 19, sin
pagar impuestos

Proteger a los trabajadores de atencion médica y mantener suministros médicos esenciales
a través de gestion de la cadena de suministro.

Kits de pruebas de laboratorio, reactivos y materiales de apoyo e infraestructura para
garantizar que todos los que necesitan pruebas
puedan acceder

Brindar atencion clinica segura y efectiva para aislar de manera efectiva todos los casos de
COVID-19

Garantizar suministros médicos esenciales Asegurar que las cadenas de suministro estén
protegidas, priorizadas y contintien funcionando de manera eficiente y que estos productos
se distribuyan en funcion de las necesidades.

Diagnosticos, medicamentos y vacunas para todos los necesitados y garantizar un acceso
equitativo.
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INFORMAL

Si se registran como empresa formal por internet, autorizacion automatica de
funcionamiento, licencia; Todo sin costo, y a cambio tener acceso a

Apoyo financiero para desempleados y subempleados

Apoyo financiero para trabajadores independientes / despedidos

Licencia familiar / médica pagada

LA B | L | D

Aplazamiento de impuestos / contribuciones sociales / pagos de préstamos

Apoyo a personas sin licencia por enfermedad remunerada / seguro de empleo beneficios
por enfermedad

Expandir programas de proteccion social no contributiva, como transferencias en efectivo

Regulaciones de precios y combate a la especulacion de productos criticos

Subsidios para atencion domiciliaria

RECUPERACION 2020
“TODOS PONEN”

LAS MEDIDAS QUE SE
REQUIEREN DEBEN SER
INMEDIATAS,
INCLUYENTES Y  PARA
BENEFICIO DE TODOS EN
2020.




SIN ACUERDO CON ACUERDO

3.- MEDIDAS DE
RECUPERACION 2020

PIB=-10% PIB= -4%

. ACUERDO - A TODOS NOS CONVIENE
| NACIONAL LA UNIDAD Y EL

ACUERDO NACIONAL

36 Meses De
Recesion




“HABLEMOS DE
ECONOMIA

PERO CON LIBERTAD Y priata e

RESPONSABILIDAD” - T

HUMANAS Y

WWW.FEDERACIONECONOMISTAS.ORG ECONOMICAS

Calle Maestro Antonio Caso 86, San Rafael, Cuauhtémoc, 06470 Ciudad de México,
CDMX

presidencia@federacioneconomistas.org

apresidencia@federacioneconomistas.org

Tel. 59293047
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